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In der Tagesdiskussion werden zwei Merkmale der
Bauwirtschaft immer wieder betont. Einmal macht man
ihr den Vorwurf, sie sei uUberteuert; damit ist beson-
ders der Wohnungshau gemeint. Weiter wird dber die
starke Verbandsbildung in allen Baustoffindustrien
geklagt, wobei nicht nur der Umfang Uberschatzt wird,
sondern auch Uber ihren Wert und Unwert recht un-
klare Vorstellungen herrschen. Es ist dann nabe-
liegend, daR die angeblich hohen Preise mit der Organi-
sationsform in Zusammenhang gebracht und die Be-
hauptung aufgestellt wird, die Preise wirden durch
Kartell- und Syndikatsbhildungen willkirlich in die
Hdhe getrieben. Eine Klérung der Zusammenhénge,
wie sie im Folgenden versucht werden soll, ist daher
angebracht. Dabei wird nur auf aktuelle Verhdltnisse
in der Bauwirtschaft Bezug genommen, um festzustellen,
wieweit bei der heutigen Lage der Bauwirtschaft die
tatsdchlich vorhandenen Organisationsformen geeignet
sind, preisbildend zu wirken; preisbildend im weitesten
Sinne, d. h. einschlieflich der Qualitatsbeeinflussung.
Natirlich mufR die Qualitdtsaufbesserung in einem an-
gemessenen Verhdltnis zur Preiserhohung stehen.

Die vor kurzem im Druck erschienenen Ver-
nehmungen des Enquete-Ausschusses (ber die Ent-
wicklungslinien der Kartellierung in der Bau- und

Baustoffindustrie bringen wertvolles Material zu dieser
Untersuchung. Die Vernehmungen erstrecken sich auf
den Eisenbau, den Beton- und Tiefbau, die Ziegel- und
Zementindustrie, erfassen mithin die wesentlichen
Reprdsentanten der heutigen Bauwirtschaft.

Im Eisenbau sind die Voraussetzungen fir eine
Verbandsbildung recht gering. Der Kreis der Be-
teiligten 1aRt sich schwer festlegen, da sich Einzelteile
der Konstruktion auch in kleinen handwerklichen Be-
trieben hersteilen lassen. Auch die Kostenfrage, die
ja die Grundlage fur einheitliche Preisbildung dar-
stellt, ist allgemein schwer zu l6sen. Fast immer
handelt es sich um Gesamtlieferungen, wobei spezielle
Bedurfnisse eine Rolle spielen und die Hohe der
Material-, Arbeits- und Organisationskosten bestimmen.
AuBerdem finden dauernd kostendndernde Konstruk-
tionsfortschritte statt. Einen ZusammenschlufR hat
allein das MiBverhdltnis von Angebot und Nachfrage
herbeifihren kénnen. Vor dem Kriege gab es 20 v. H.
Eisenbaufirmen mehr, als Bedarf vorhanden war, heute
sind es sogar 40 bis 50 v.H. Die Ursache hierfir ist
das immer weitere Vordringen des Eisenbetonbaues.

Im ,Deutschen Eisenbau -Verban d“¥
(DEV), der aus dein 1904 gegriindeten Verein Deutscher
Bricken- und Eisenbau-Fabriken hervorgegangen ist,
sind 101 von den 125 bis 130 Eisenbauunternehmungen
zusammengeschlossen. Er ist nicht mehr als ein Dach-
verband  fir spezielle Submissionsvereinbarungen
seiner Mitgliedsfirmen, betédtigt sich durch Empfeh-
lungen und Ratschlage, hat einheitliche Unterlagen fur
Spezialvertrdge herausgearbeitet, regelt Lieferungs- und
Zahlungsbedingungen. Aus den oben genannten
Grinden, besonders auch, weil nicht alle Firmen im
Verband zusammengeschlossen sind, die das in Frage
stehende Objekt hersteilen, ist es nicht mdéglich, Richt-
preise durchzusetzen. lhre Aufstellung ist versucht,
Mitte 1927 aber wieder rickgdngig gemacht. Ebenso
ist die Einfihrung der Kontingentierung gescheitert.
Submissionsvereinbarungen seiner Mitglieder sucht der

*) Seit diesem Spatherbst: ,Deutsdier Stahlbau-Verband“.

Verband dadurdi herbeizufuhren, dal er ein Melde-
verfahren fir Anfragen und Auftrdge vorschreibt. Die
Anfragen gelangen unter den beteiligten Firmen zur
Besprechung, mit der Absicht, eine gleichméRige Ver-
teilung der grofRen Objekte auf wenige Firmen herbei-
zufuhren. In 15 bis 20 v.H. der zur Besprediung
gelangenden Auftrdge gelingt eine Verstdndigung. Die
ausscheidenden Firmen treten vom Geschaft entweder
ganz zurick oder bieten hdher an. Durdi einen
Gewinnausgleich — ein Viertel des Gesamtgewinns
wird an alle Mitglieder nadi Kopfzahl ausbezahlt —e
werden die nicht zum Zuge kommenden Mitglieder
entschédigt.

Das materielle Interesse der Firmen sich zu einigen
beruht darauf, daR sie wechselseitig an die Auftrdge
herankommen und der einzelne, wenn er herankommt,
einen bessseren Preis als bei freier Konkurrenz
erzielt. Bei dem aufgezeigten MiRverhdltnis von An-
gebot und Nachfrage im Eisenbaugewerbe liegt die
Gefahr nahe, dal bei freier Konkurrenz Preise heraus-
kommen, bei denen die Firmen das Projekt nidit fertig
arbeiten kdnnen oder nachfordern. Stabile Preise, die
Uber dieser Schleuderkonkurrenz liegen, sind daher be-
rechtigt. Durdi die Konkurrenz des Betonbaues ist der
Verband gar nidit in der Lage, darliber hinaus preis-
treibend zu wirken.

Die durchschnittliche Preiserhéohung fur alle Kon-
struktionen betrug von 1914 bis 1926 22 v. H., eine Ziffer,
die wenig sagt, solange nicht der Umfang der kosten-
sparenden Verbesserungen bekannt ist. Rationali-
sierungserfolge lassen sich wohl im einzelnen Fall, nidit
aber flUr einen ldngeren Zeitraum ziffernméRig fest-
halten; sie werden letzten Endes auch durch eine
Summe von Momenten bestimmt, die ihren Ursprung
nicht in der betreffenden Industrie selbst haben. Aus
der heute bestehenden Marktlage heraus 1&4Bt sich jedoch
ableiten, daB der Verband nur eine recht geringe Auf-
besserung der sehr gedriickten Preise bewirken kann,
die durch seine Tatigkeit auf technischem und wissen-
schaftlichem Gebiet gerechtfertigt ersdieint.

Die Verhaltnisse im Beton- und Tiefbau
liegen nach den Vernehmungen des Enquete-Ausschusses
nicht viel anders. Neue Unternehmungen kdénnen sidi
mit wenig Kapital aufmachen, so daB auch hier der
Kreis der Beteiligten nicht fest zu umgrenzen ist. Die
Mistdnde beim Verdingungswesen fihrten 1910 zur
Einrichtung einer ,Nachrichtenstelle“, die dem 1918 ge-
grindeten ,Beton -und Tiefbauwirtschafts-
verband®“ angeschlossen wurde. Sie zdahlte 1926
61 Mitglieder und hat &hnliche Aufgaben wie die Ge-
schéaftsstelle des DEV. Alle Objekte tUber 5000 M. sind
ihr zu melden. Sie sucht eine Verstdndigung der be-
teiligten Firmen herbeizufihren. Kommt sie zustande,
so wird eine Gewinnbeteiligung nur in den Grenzen
angemessener Preise als Aufwandsentschddigung zu-
gelassen. Der Erfolg der Vermittlungsversuche héngt
von der Marktlage ab und ist heute bei schéarferer
Konkurrenz weit geringer als vor dem Kriege. Das
Bestreben der zu schitzenden Firma geht dahin, dal
die Spanne mdglichst groR ist. Niemand will aber viel
Uberbieten, um nicht ganz aus der Konkurrenz zu
kommen. Bei groBen Objekten kommt eine Ver-
stdndigung viel seltener zustande als bei kleinen.

Von bleibender marktpolitischer Bedeutung ist die
Mitarbeit des Verbandes bei Vereinheitlichung der Ver-
dingungsvorschriften, die zur Schaffung der Ver-



dingungsordnung fir Bauleistungen vom
16. Mai 1926 gefiihrt haben (VOB.). Wéhrend sich im
Eisenbau bereits deutliche Ansédtze fir ihre weiteie An-
wendung zeigen, ist dies nach den Vernehmungen na
Beton- und Tiefbaugewerbe nicht der Fall. Der Grund
liegt darin, da® man im Tiefbau das Risiko der Boden-
und Wasserverhaltnisse den Unternehmern aufbiirden
will, entgegen dem Sinn der VOB. Wesentlich ist, dal.
die VOB. mit dem Prinzip der o&ffentlichen Aus-
schreibung und des billigsten Angebots bricht und be-
stimmt, dal Bauleistungen nur an fachkundige und
leistungsfahige Bewerber zu angemessenen Preisen zu
vergeben sind. Denselben Grundsatz hat die Reichs-
bahn jetzt aufgestellt, wenn sie aus den schlechten Er-
fahrungen mit dffentlichen Ausschreibungen heraus und
auf Betreiben des Betonwirtschaftsverbandes bestimmt,
daB bei verantwortlichen Eisenbetonkonstruktionen nur
noch besdirdnkt ausgeschrieben werden soll. Die
Hauptschwierigkeit bildet hierbei die Beschrankung
des Bieterkreises und die Auswahl des geeignetsten
Unternehmers. Sie belasten die Entschlufkraft und das
Verantwortungsgefiihl des Ausschreibenden in hohem
MaRe. Daher wird gerade bei staatlichen Aus-
schreibungen in den meisten Fé&llen nodi das billigste
Gebot gewé&hlt, um alle Folgen der politisdien bzw.
budgetmé&Bigen Verantwortung auszuschalten. Erst 1927
ist die VOB. nach Aussagen von Sachverstdndigen vom
Reidisverkehrsministerium fir das Ressort grundsétz-
lich angenommen worden. Hervorgehoben sei ferner,
dal die VOB. das Zusammenwirken geeigneter Unter-
nehmer bei der Behandlung von Ausschreibung nicht
verwirft, sondern nur die Auswiichse verurteilt.

Der volkswirtschaftliche Vorteil der durch die VOB.
legitimierten ,Nachrichtenstelle* liegt zun&chst darin,

daB bei der Verdingung die Firmen nicht gegen-
einander ausgespielt werden. Es soll zu einem an-
gemessenen Preis der leistungsfahigste Unternehmer

festgestellt werden, d.h. der, welcher die Arbeit am
wirtschaftlichsten ausfihrt. Ferner finden bei der Ver-
stdndigung Projektverbesserungen technischer Art statt.
Man unterh&lt sich daruber, wie der Baugrund aussieht,
welche Materialien in der Né&he zu beziehen sind, wie
Arbeiter- und Verkehrsfragen liegen usw. Starker nodi
als der unmittelbare EinfluR bei den Submissions-
Verhandlungen ist aber der mittelbare EinfluR auf die
Kalkulationsmethoden der Mitgliedsfirmen. Die ein-
zelnen Firmen studieren auf Grund gemeinsamer Aus-
spradie das Projekt genauer. Sie gleichen die Angebots-
bedingungen einander an. Aus dieser gegenseitigen
Belehrung und Verstdndigung ergibt sich eine
rationellere, kostensparende Gestaltung des Angebots.
Bei der gegenwartig gedrickten Marktlage in der ge-
samten Bauwirtschaft kann man ruhig sagen, daB die
durch die Tatigkeit der ,Nachrichtenstelle“ bewirkte
Preiserhéhung nicht gréBer als diese Kostenersparung ist.
In der Ziegelindustrie ist die Organisation
weitaus straffer, die Maoglichkeit Uberhdhter Preise
daher eher gegeben. Ganz allgemein liegt das daran,
daB nur eine geringe Zahl von Fabriken zu eine.n
regionalen Kartell zusammengesdilossen ist und dieses
ein natlrliches Absatzmonopol besitzt. Das Absatz-
monopol ist eine Folge des hohen Transportwider-
standes von Ziegelrohstoff und Fabrikat. Der Versand-
radius betrug vor dem Kriege etwa 80 km, fiir gewdhn-
liche Steine 50 bis 60 km. Bei den heutigen Transport-
kosten ist er viel geringer. Die Bahnfracht betrug
1927 fur 10°= 3000 Ziegelsteine bei 10km 14,7 v.H., bei
40km 25 v.H. und bei 100 km 48;3 y. H. des Ladungs-
wertes. Bei der um rd. 100 v. H. gegeniuber der Vor-
kriegszeit gestiegenen Wasserfracht, wo besonders das
Be- und Entladen ins Gewicht fallt, liegen die Ver-
héltnisse &hnlich. Am geringsten ist die Steigerung bei
Nahfracht, Wagen und Auto. Ziegeleien mit gering-
wertigem Fabrikat (Hintermauersteine) haben heute,
wenn nicht Wasserfracht moglich ist, einen Versand-
radius von 20 bis 30 km. Der Saisoncharakter der
Industrie ist ein weiteres kartellglinstiges Moment. Es
ergibt sidi aus der Produktionstechnik, der Finanzierung
und Nachfragegestaltung und fihrt zu chronischem
Kapitalmangel. Die Beleihung gestapelter Ziegel ist
m ,. HauPtaufgaben der Verkaufsvereinigungen.
SchlieRlich sei auf die heute vorhandenen Zentralisierung
der Nachfrage verwiesen, wodurch in kurzer Zeit oft
sehr groRe Mengen angefordert werden, die von den
Einzelbetrieben nicht geliefert werden kdénnen Durch
Zentralisierung und zeitliche Konzentration der Nadi-
frage ist der spekulative Charakter der Ziegelindustrie
noch deutlicher geworden.
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Der wirksame AnlaB zur Kartellierung war aber,
wie in allen Baustoffindustrien, das ubergrofe Angebo ,
durch die Ubersetzte Ziegelindustrie selbst und die
Konkurrenz von Eisenbeton und Kalksandstein heryor-
gerufen. Die Verkaufspolitik des Verbandes besteht im
wesentlichen darin, den Bedarf der kommenden Saison
abzuschdtzen, was unter den heutigen Verhdltnissen
schwieriger denn je ist. Trotzdem halten die Verkauts-
vereinigungen an der Kontingentierung der Produktion
fest. Bei gleichem Produktionsvermdgen wie in der
Vorkriegszeit wurden z.B. im Quedlinburger Bezirk
1926 66 v.H. produziert und 52 v.H. abgesetzt, 1927
83 v.Il. produziert und 74 v. H. abgesetzt. Ein Teil der
regionalen Kartelle ist im ,Verband deutscher
Ziegelverkaufsvereinigungen®“ zusammen-
geschlossen. 1927 gehdrten ihm 46 von 108 Verkaufs-
vereinigungen an.

Die Entwicklung einer rationellen Ziegelproduktion
wird durch die Kartellierung nidit gehemmt, sie geht
zuweilen nur in anderer Form vor sich. An Stelle der
Ublichen technischen Rationalisierung tritt eine organi-
satorisdie insofern, als ein Frachtenausgleich herbei-
gefihrt wird. Es wird immer die ortlich am néchsten
liegende Fabrik zur Lieferung herangezogen und so
die hohe Vorfracht vermieden, die technisdi besser aus-
gerlstete AuRenseiter zu tragen haben. Die technische
Rationalisierung, soweit sie unter Kapitalaufwand vor
sich geht, lohnt sich wenig oder gar nidit. Der Kapital-
aufwand fir einen modernen Betrieb mit Bagger, kiinst-
lichen Trockenanlagen, automatischer Abscheidung usw.
ist so enorm, andererseits die Abnutzung dieser
Masdiinen so bedeutend, daf tatséddilich der Unter-
sdiied zu den alten Ziegeleien mit Trockensdiuppen usw.
aufgewogen wird. Handstridibetriebe sind z.T. nodi
billiger als Masdiinenstrich. Manche Tonarten, wie
madrkischer Ton, sind fir Masdiinenstrich nicht geeignet.
Fir dltere Ziegeleien kommt die kinstliche Trocknung
nicht in Frage, weil dann das ganze Kapital aus Streich-
k&sten und Sdiuppen verloren ist. Die Vorteile des
automatisdien Betriebs sind deswegen gegeniber dem
Handbetrieb so gering, weil die Vorteile des Maschinen-
betriebs, konstante Produktion bei voller Ausnutzung
der Kapazitat, beim Ziegeleibetrieb aus verschiedenen
Grinden nicht anwendbar sind. Die kleineren General-
unkosten bei vermehrter Produktion wirden durdi
hohere Fradit wieder ausgeglichen. Der Absatz ist
heute auRerdem mehr denn je einer sehr sdiwankenden
Konjunktur unterworfen, die durch die Kapitalverhalt-
nisse auf dem Wohnungsmarkt bestimmt wird. In der
flauen Zeit lassen sich aber die bedeutenden fixen
Kosten nicht vermindern. Eine Ziegelei z. B, die nach
dem Kriege mit modernsten Mitteln fir 260 000 M. ge-
baut wurde, setzte 1925 1 Million Ziegel, d.h. fir
40 000 M., um. Also ein Kapitalumschlag von 15 v. H,,
wohingegen bei Vorkriegsanlagen 40 bis 50 v.H. des
Kapitals in einem Jahr uinsdilagen. In der Eigenart
des Betriebes liegt es daher, dal der den Kartellen ge-
machte Vorwurf, den technischen Fortschritt zu hemmen,
bei den Ziegeleibetrieben nidit zu erheben ist.

Dennoch fragt es sich, ob die geforderten Preise

den tatsdchlichen Kosten entsprechen. 75 v.H. der
Ziegeleien wiirde bankerott gehen, heilt es bei den
Vernehmungen des Enquete - Aussdiusses fir den

Chemnitzer Bezirk, wenn nidit der Verband durdi Vor-
schiisse fiir Lohnzahlungen und Kolilenliefernngen zu
gunstigen Bedingungen, durch Regulierung der Zah-
lungen, Fraditersparnis usw. die wirtschaftlidie Lage
erleichtert. Die Gewinne sind so gering, dal die Be-
triebe diese Lasten nidit zu tragen vermdgen. Die
Wirkung der AuBenseiter ist nicht sehr fuhlbar und
macht sidi bei geringem Absatz starker bemerkbar, wo
sie dann — meist Leute aus dem Vorarbeiterstande, die
nidit kalkulieren kénnen — die Preise verderben. Da-
Ner ™ zeitweilig starken Preissdiwankungen und bei
Rnckkelir zu normalen Preisen der Vorwurf (ber-
maRkiger Preissteigerungen. Ein Vorwurf, der um so
weniger berechtigt ist, als die Ziegelpreise in den
meisten Bezirken unter Mitwirkung staatlidier Instanzen
testgesetzt oder von diesen kontrolliert werden.

t ®" en*‘ndUstr‘e ist im Gegensatz zur
Ziegehndustne stark mechanisiert. Sie genieft eben-

ai  * kartellgunstigen Faktoren des besdirdnkten

Absatzradius und der gleidiférmigen Qualitdt. Durch
starke Rationalisierung hat sidi das Machtverhéltnis
der groBen zu den kleineren Werken, wie es in der

verschoben. Die kleinen
mit den groBen zu
Mitwirkung

Vorkriegszeit bestand, sehr
Betriebe sind darauf angewiesen,
vertraglichen Vereinbarungen zu kommen.



ab 1 Januar 1926 sind die Vertrdage des Norddeutschen,
Siddeutschen und Westdeutschen Zementverbandes um
10 Jahre verlangert. Zur Darstellung der organi-
satorischen Verfassung der Zementkartelle hat der
Enquete-Ausschull den Westdeutschen Zementverband
als Beispiel gewdahlt. Er ist abgestellt auf: Kontingen-
tierung des Absatzes, gemeinsamen Vertrieb der Pro-
dukte durch Verkaufsstellen, Niederhaltung der AufRen-
seiterkonkurrenz und regionale Aufteilung des Zement-
marktes. Fidr das Kontingent besteht Abnahmezwang
des Verbundes. Eine starke Gefahr sind die von der
eisenschaffenden Industrie im Zuge der Rationalisierung
erriditeten Huttenzementwerke, die Zementherstellung
als Abfallverwertung betreiben und daher auf be-
sonderer Kalkulationsbasis stehen. Da die Fracht ein
Drittel bis ein Viertel des Wertes der Ware ausmacht,
kénnen sich fur einen kleinen Bezirk audr AufBenseiter
auftun, die noch den Vorzug haben, daB sie nicht zu
exportieren brauchen und dennoch zu 80 bis 100 v. H.
beschéftigt sind. Die Konkurrenz durch Naturzement
ist nur beschrdnkt Er ist nicht genormt wie der
Portlandzement, dessen Qualitdt durch Syndikats-
vereine dauernd Uberwacht und verbessert wird. Dies
ist nach den Awussagen der Zementindustrie-Vertreter
nur moglich gewesen, weil durch Verbandsbildung eine
Rentabilitdt der Werke sichergestellt war. infolge
seiner Standardqualitaten sichert sidi der Verband
einen erheblichen Vorsprung den Aufenseitern gegen-
tber. So meint ein Regierungsvertreter, daB das
Risiko in der Bedarfsdeckung bei Aufenseitern groRer
sei als der Preisvorteil. Fir den Betonbau ist es aufer-
dem sehr zweckmdRig, dal der Verkaufspreis fir jeden
Ort feststeht, denn Beton wird erst am Orte seiner Ver-
wendung hergestellt. Da die Gefahren des Betonbaues
fast nur beim Zement liegen, genielt der qualitatvolle,

DER ZUKUNFTIGE DEUTSCHE

In der Denkschrift des Reichsarbeitsministers Uber
,Die Wohnungsnot und ihre Bek&mpfung® (Reichstags-
drucksadie Nr. 5777 vom 14. Dezember 1927, S. 52 ff)
ist eine schatzungsweise Berechnung des zukinftigen
deutsdien Wohnungsbedarfs enthalten, die das Sta-
tistisdie Reidisamt im wesentlichen auf Grund der
Statistik der Bevolkerungshewegung vorgenommen hat.
Nachdem nunmehr die endgultigen Ergebnisse der
Volkszadhlung von 1925 und die im AnschluB daran be-
rechnete neue Sterbetafel fir die Jahre 1924—26 vor-

liegen, wird hier eine neue Schatzung unter Bei-
behaltung der Methode gegeben.
Die zukinftigen WVerdnderungen des Wohnungs-

bedarfs h&ngen entscheidend von der Entwicklung der
Zahl der Haushaltungen ab. Die Statistiken der Ehe-
schlieBungen, der Sterblichkeit und der Auswanderung
gestatten eine schéatzungsweise Berechnung der Grund-
richtung der Bewegung (des Trend), um die sich der
tatsdchliche Haushaltungszugang in j&hrlichen Schwan-
kungen je nadi der wirtschaftlichen Lage voraussicht-
lich bewegen wird.

SCHATZUNG DES JAHRLICHEN REINZUGANGS
AN HAUSHALTUNGEN
Taus. AUF HEUTIGEM REICHSGEBIET, 1927-1950 Taus.
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Diese Grundrichtung der Bewegung wird, wie aus
dem Sdiaubild hervorgeht, bis zum Jahr 1935 noch
aufwérts gerichtet sein, eine Folge des schrittweisen
Einrickens der durch Kriegsverluste nicht mehr be-
troffenen Jahrgdnge 1902 bis 1914 in die Altersjahre
mit grofRter EliesdilieBungswahrscheinlidikeit (22 bis

nach staatlich anerkannten Normen hergestellte Zement
des Verbandes eine besonders hohe Wertschatzung, die
sich marktmaRig in entsprechenden Preisen ausdriickt.
Genaue Ziffern konnten in den Vernehmungen nicht
festgestellt werden. Wenn aber die groen Werke
10 v.H. Dividenden verteilen, so lassen sich daraus
Ruckschliisse ziehen. Vergleichsweise sei erwéhnt, daB
die Ziegelindustrie im Jahre 1926 mit Verlust gearbeitet
hat und im Vorjahr gerade balancierte.

Zu den typischen MiBstdnden der Monopolbildung
ist es in keiner der untersuditen Industrien gekommen,
weil wir es nirgendwo mit einer Nachfrage zu tun

haben, die das Angebot Ubersteigt und deshalb die
Preise in die Hohe treibt. Bei allen Organisations-
formen in der Bau- und Baustoffindustrie handeR -0

sidi nur um monopolartige Erscheinungen, die im Hin-
blick auf die gegenwdrtige Marktlage wenig oder gar
nicht preissteigernd wirken. Die Organisationsform
wird in der Reihenfolge der angefihrten Industrien
immer straffer und néhert sich bei der Zementindustrie
allerdings dem Monopol. Ob und wie lange sidi die in
letzterer herrschenden, relativ hohen Preise halten
werden, ist fraglich. Jedenfalls lauft in zwei Jahren
der Vertrag mit den Elutten ab. Dann wird wieder
das Errichten neuer Anlagen sich mit dem Kampf um
die Quoten verbinden, wobei sidi, falls die Nachfrage
nicht entsprechend mitgeht, die heutigen Preise wohl
nicht halten lassen werden. Eine Uberteuerung der
gesamten Bauwirtschaft 1aRt sich nach den vorliegenden
Untersuchungen jedoch nicht behaupten. Auf keinen
Fall lassen sidi in der Bau- und Baustoffindustrie Preis-
steigerungen konstatieren, welche die Durchfithrung'
staatlicher oder privater Bauprogramme behindern. Zu
dieser Erkenntnis haben die Vernehmungen des
Enquete-Ausschusses wesentlich beigetragen. —

WOHNUNGSBEDARF))

35 Jahre). Dabei ist im Jahrfunft 1931 bis 1935 mit
einem ziemlich gleidibleibenden jdhrlichen Reinzugang
(Haushaltungsgrindungen abzlglich Haushaltungsauf-
I6sungen) von 250 000 Haushaltungen zu rechnen. Vom

Voraussichtlicher jahrlicher Zuwachs-
bedarf an Wohnungen auf heutigem
Reichsgebiet.

Im Durchschnitt der Jahre Anzahl, rund

1927—1930 225 000
1931—1935 250 000
1936—1940 190 000
1941—1945 85 000
1946—1950 100 000

Jahr 1936 ab beginnt der jahrliche Haushaltungszugang
rasch zu sinken. Dieser Rickgang geht von der aufBer-
gewohnlich schwachen Besetzung der nun in das
Heiratsalter einriickenden Kriegsjahrgange aus, bildet
aber zugleich den Ubergang zu einem nun standig
niedriger bleibenden Zugang infolge der gesunkenen
Geburtenziffer der Nachkriegsjakre. Nadi einem vor-
tibergehenden Ansteigen des Plaushaltungszugangs um
die Mitte der vierziger Jahre, als Auswirkung der
hohen Geburtenziffern der Jahre 1920 und 1921, uber-
wiegt gegen 1950 bereits wieder die sinkende Tendenz.
Ihr Andauern wird von der Entwicklung der Geburten-
ziffer abhéngen.

Rechnet man fir 1928 mit etwa dem gleichen Rein-
zugang an Wohnungen wie im Jahr 1927 (290000 Woh-
nungen)?, so durfte sich Gber die Deckung des jahr-
lichen Zuwachsbedarfs von gegenwartig 220000 Woh-
nungen hinaus der Wohnungsfehlbedarf im Reich in
diesen beiden Jahren um je 70000, zusammen also
140 000 Wohnungen vermindert haben. Nimmt man
nach den Schatzungen des Reidisarbeitsministeriums
den dringenden Fehlbedarf fur Ende 1926 mit rund
600 000 Wohnungen an, so ware dieser demnach Ende
1928 noch auf rund 450 000 zu beziffern. Bis zu welchem
Zeitpunkt dieser Fehlbedarf vdllig gedeckt sein wird,
hdngt von dem Umfang der Wohnungsbautatigkeit in
den né&chsten Jahren ab.

1) Aus dem Wochenbericht des Instituts fiir Konjunkturforschung.
Herausgeber: Prof. Dr. Ernst Wagemann. Verlag Reimar Hobbing,
Berlin. Nr. 31 vom 31. Oktober 1928.

2) Vgl. Wochenbericht Nr. 28 vom 10. Oktober 1928.
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Der ab 1936 zu erwartende Rickgang des jahr-
lichen Zuwadisbedarfs an Wohnungen von 250 000 au
100000 und noch darunter bedeutet fir che beteiligten
Gewerbezweige an sich die Gefahr cin.r entsprechenden
zukiinftigen Minderbesdiaftigung. Fir das Baugeweibe
koénnte dieser Ausfall, abgesehen von der Entwicklung
der gewerblichen und o6ffentlichen Bauauftrége,
eine verstarkte Bautatigkeit fur den Ersatz Gberalterter

VERMISCHTES

L'Union Professionelle du Béatiment de
Man wird sich vielleicht nodi jener Schiebungen,
b -nkler Machenschaften, Skandale usw. erinnern, von
dent.i der Wiederaufbau der zerstérten Gebiete 1rank-
reichs zum Teil begleitet war. Und wer das heutige
Frankreich kennt, sieht, daB auch jetzt noch vieles im
argen liegt. Dies zu einer Zeit, zu der die Wohnungs-
not in Frankreich so grof3 sein dirfte wie bei uns.

Um der Wohnungsnot nach Kraften abzuhellen,
wurde von der franzdsischen Regierung bekanntlich
ein Bauprogramm entworfen und von den beiden
Kammern auch angenommen, das man nach dem
Spiritus rector ganz einfach als ,Joi Loucheur zu
bezeichnen pflegt. Dieses Programm sieht die Er-
stellung von 260000 billigen Wohnungen innerhalb
finf Jahren vor, was angesichts der rund 10 Millionen
Wohnungen in Frankreich ja auch nicht sehr viel ist.
Aber man kann wohl annehmen, dal die ,loi Loucheur
nur ein erster Schritt ist, und auf jeden Fall ist es
gewill, daB mit diesem Gesetz der franzdsische Staat
mit seinem Prinzip, sich um die Wohnungsfrage seiner
Birger nicht oder nur wenig zu kimmern, ein fir
allemal gebrodien hat, kurz, daB der franzdsische Staat
zum Mitarbeiter des Familienvaters geworden ist, der
sich sein Heim grinden will.

Nun ist aber nicht ohne Grund zu befiirchten, daf
sich bei der Verwirklichung dieses Bauprogramms die
gleichen Mifistdinde wie bei dem W iederaufbau der zer-
storten Gebiete einstellen, es ist noch vieles andere
mehr zu befurchten, und an Beutegeiern fehlt es
nicht. Um diesen von vornherein das Handwerk ernst-
lich zu legen und um gewisse Flauheiten der ,loi
Loucheur* gutzumachen, wurde nun in Paris ein ge-
mischter Verband der Erwerbstdtigen im Bauwesen ge-

France.

grindet, die sogenannte ,Union Professionelle du
Batiment de France“. Diese Neugriindung verdient
aber ohne jeden Zweifel die Beachtung auch des

deutschen Fachmannes, erstens deshalb, weil ihr jetzt
schon die hervorragendsten Persdnlidikeiten der fran-
zOsischen Bauwelt angehdren, und dann, weil durch
diese Neugrindung manche Eigenarten des franzo-
sischen Bauwesens in helles Licht gestellt werden. Es
sei deshalb auf die ,Union Professionelle du Béatiment
de France“ hier néaher eingegangen.

Mitglied dieses gemischten Verbandes kdnnen alle
Architekten ohne Rucksicht auf ihre Richtung oder
Schule und alle Bauunternehmer werden, die franzo-
sischer Nationalitdt, mindestens 28 Jahre alt und eben-
falls mindestens schon drei Jahre lang berufstétig sind.
Der Zweck dieses Verbandes bestellt in der Hauptsache
darin, die beste Verwirklichung der ,loi Loucheur* und
aller &hnlichen, nachfolgenden Gesetze zu prifen, das
heiBt: als Bindeglied zwischen den groBen Verwaltungen
und den o6ffentlidien Gewalten, den Erwerbstatigen im
Bauwesen und den NutznieBern des neuen Bau-
programms zu dienen, mit der Zustimmung der 6ffent-
lichen Gewalten die notwendige Propaganda und
Reklame zu betreiben, Broschiiren, Zeit- und Flug-
schriften, Traktate und dergleichen herauszugeben, das
Publikum, die Architekten und die Bauunternehmer
auf die Errichtung billiger Wohnungen hinzulenken
und besonders gute, gesunde und d&sthetische Serien-
hduser zu propagieren usw.

Sehr beachtenswert und kennzeichnend
daR sich jedes Mitglied dieser Union schriftlich ver-
pflichtet, nicht einem anderen ins Handwerk zu
pfuschen. Die beitretenden Architekten also ver-
pflichten sich, nicht als Bauunternehmer etwa tdtig zu
sein, die beitretenden Bauunternehmer verpflichten sidi
ihrerseits, keine Plane, Voranschlage usw. ohne die
technische Beihilfe eines Architekten zu verfertigen.
Wiederum kennzeichnend ist es, daB diese Union alle

Inhalt:
Der zukinftige deutsche Wohnungsbedarf — Vermischt

ist es auch,
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Organisationsformen in der Bau- und Bg,,stoffindustrie und

Wohnungen wesentlidi gemildert werden. In
Richtung durfte sidi die gronere Verbreitung ,,,r, el
Bauweise auswirken. Fir die mit der Wohnungs-
ausstattung beschaftigten Gewerbezweige haDen
Ausgleidismoglidikeiten wesentlich geringere G = ?'
Nach beendeter Deckung des \\ohnungslenB
muRte sich ein Rickgang des jahrlichen Hausnalti g
Zugangs demnach hier fuhlbarer auswirken. —

MaRnahmen ergreifen will,
der ,loi Loucheur” durch die Herren von der Politik
zu verhindern, denen natidrlich ein solches Bau-
programm bei ihren WahImandvern und bei &hnlichen
Exerzitien als ein hdéchst wundervolles Werkzeug zur
Erreichung politischer Ziele erscheinen mifte. Diese
Beflirchtungen dirften wirklich nicht unbegilindet sein,
und sollte man sie fur Ubertrieben halten, so hat man
nur die Zusammensetzung der ersten Kommission fir
die Verwirklichung der ,loi Loucheur zu betrachten,
die aus 54 Mitgliedern besteht, von denen iber die
Héalfte Politiker und Beamte sind, wahrend die Archi-

um eine .»Torpedierung

tektur mit einem und das Bauwesen mit zwei Mit-
gliedern vertreten sind!
Auf der die Union grindenden Versammlung

wurde folgendes beschlossen:
einer Auskunftsstelle sowie eines Informations- und
Studienbiros; die Schaffung eines eigenen Organes,
dessen Kosten durch Inserate gedeckt werden sollen;
der Beginn eines gewaltigen Pressefeldzuges zu-
gunsten der Ziele der Union; die Organisation einer
Ausstellung, einer Art von nationalem Kongre8, auf
dem nur Pldne gezeigt werden sollen, die in den
Rahmen der ,loi Loucheur® fallen; die Propaganda
unter den Architekten und deren Angehdrigen, Ver-
wandten und Freunden fur die Errichtung billiger
Wohnungen und schlieBlich die Griindung eines eigenen
Kreditinstitutes, das dazu bestimmt ist, die notwendigen
Kreditforderungeil den offentlichen Gewalten zu unter-
breiten. Es wurde auch eine regelrechte Parole aus-
gegeben: ,Vor allem die Tat!“, und es wurde eine
Devise formuliert: ,Das Glick des Heims fir alle!®.

Nun verdient diese Union unsere Beachtung aber
auch noch aus einem anderen Grunde. Bei der Ver-
wirklichung der ,loi Loucheur“ werden ohne Zweifel
deutsche Sachlieferungen eine sehr groBe Rolle spielen.
In der Union aber, deren Sitz in Paris, 19, rue Blanche,
ist, wird, wie schon erwdahnt, eine eigene Stelle damit
beauftragt sein, passende Serienhduser zu studieren
und zu prifen. DaB Deutschland auf diesem Gebiet
seinem westlichen Nachbarn aber weit voraus ist, wird
niemand leugnen, auch kein unterrichteter Franzose.
uUnd als hier in Paris unlangst und ganz im stillen vor
einem fachmé&nnischen Publikum ein deutscher Film
von etwa funfhundert Meter Lange vorgefihrt wurde,
mit dem der Bau eines unserer besten Serienh&user
gezeigt worden war, wurde diesem Film lebhafter Bei-
fall und dem Objekt des Filmes, also dem Serienhaus,
hohes Lob gespendet. Es kann sidi also vielleicht
lohnen, uber die ,Union Professionelle du Batiment
de France“ eingehender unterrichtet zu sein. —

Dr. M. Uebellior, Paris.

die sofortige Schaffung

RECHTSAUSKUNFTE

Arch. F. E. in G. (Anspruch auf Ersatz
der Unkosten bei Vorstellung, Bewerbung
um eine Stelle?)

Zu dieser Rechtsauskunft in Nr. 42 erhalten wir eine Zusdirift,
die darauf hinweist, dali es bei Behodrden dodt wohl allgemein
iiblidi sei, also dort ,ein Braudi“ bestehe, den Bewerbern auf alle
félle das Reisegeld zu erstatten. Die Auskunft sei daher geeignet,
sdiadlidi zu wirken und Stadtgemeinden in Zukunft zu veranlassen,
sich die Bewerber kostenlos zur Vorstellung kommen zu lassen.

Darauf ist zu erwidern, daR es sidi einerseits um eine reine
Rechtsauskunft bandelt, andererseits um den Fall einer privaten
Bewerbung. Es war also nur zu untersudien, ob ein Anspruch sidi
auf gesetzlidie Bestimmungen oder auf einen so ,allgemein iiblidien
Gcbraudi® stutzen kann, daR dieser gewissermaBen an Stelle der
fehlenden gesetzlidien Bestimmungen trete. Beide Fragen waren
zu verneinen.

DaBR wir mit dem Bewerber, als dem wirtsdiaftlidi Sdiwadieren
sympathisieren und es fur Anstandspflicht auch des privaten Stellen-
aussdireibers halten, dem Bewerber die Kosten mindestens teilweise
zu ersetzen oder von vornherein zu erklaren, daR die Vorstellung
auf eigene Gefahr erfolge, ist selbstverstdndlich. — Die Sdiriftltg

ihr EinfluR auf die Preisbildung
- Reditsauskunfte —
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