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Recenzja

poprawionej rozprawy doktorskiej mgr inz. Anny Manowskiej na temat:
»Prognozowanie wielkoSci sprzedazy wegla kamiennego dla grupy kopali”

1. Ogoélna charakterystyka rozprawy

Zlecona przez Dziekana Wydzialu Gornictwa i Geologii Politechniki Slaskiej do
zrecenzowania (pismo z dnia 2. 07. 2008 r.) rozprawa doktorska mgr inz. Anny Manowskigj
zostata wykonana w Katedrze Zarzgdzania i Inzynierii Bezpieczenstwa na Wydziale Gornictwa
i Geologii Politechniki Slaskiej. Promotorem rozprawy jest dr hab. inz. Henryk Przybyla
profesor nadzwyczajny Politechniki Slaskie;j.
Poprawiona rozprawa zawiera 233 stron tekstu, 82 pozycje literatury, 119 tabel i 90
rysunkéw. Praca jest bogato ilustrowana. Proporcje objetosciowe pomiedzy cze$cig wstepna tj.
opisowa zawierajgca dziewie¢ pierwszych rozdziatdbw do strony 59 wigcznie, a czescig
badawczg zawierajagca rozdziaty 10 do 20, sg wiasciwe. Cze$é zasadnicza rozprawy dotyczaca
badan zawiera:
¢ prognozowanie wielkosci sprzedazy wegla kamiennego dla poszczegdélnych miesiecy od
stycznia do grudnia z wykorzystaniem fragmentéw tabeli danych,

¢ prognozowanie wielkosci sprzedazy wegla kamiennego dla poszczegdlnych p6troczy,

¢ roczne prognozowanie wielkosci sprzedazy wegla kamiennego,

¢ prognozowanie z wykorzystaniem szeregéw Fouriera,

¢ prognozowanie wielkoSci sprzedazy wegla kamiennego z wykorzystaniem catej tabeli
danych,

¢ prognozowanie wielkosci sprzedazy wegla kamiennego uwzgledniajace zuzycie gazu
ziemnego i ropy naftowej,

Podstawg do wszelkich obliczen byta jedna tabela 10.1 na stronie 61 zawierajgca
wielko$¢ sprzedazy wegla kamiennego w poszczegdlnych miesigcach dla lat 1995 do 2007.

Dane te pochodzity z Agencji Restrukturyzacji Gornictwa S.A., jak Autorka pisze we



»Wprowadzeniu” lub z Agencji Rozwoju Przemystu S.A., jak Autorka pisze na stronie 60 i 61.
Tabela ta zawiera 12 wierszy odpowiadajgcych poszczeg6lnym miesigcom i 13 kolumn
odpowiadajgcych poszczegdlnym latom tj. od 1995 do 2007.

Nalezy zwrdcié uwage, co Swiadczy na jej korzys¢, ze Autorka potrafi stosowac trudne
i skomplikowane matematyczne metody prognozowania takie jak np. z uzyciem modeli

autoregresyjnych i szeregéw Fouriera.

2. Ocena prawidtowosci sformutowania tezy naukowej i tematu rozprawy

Teza pracy jest nastepujaca: ,,Analiza wielkoSci sprzedazy w przyjetych przedziatach
czasowych umozliwia opracowanie modelu wielkoSci sprzedazy wegla kamiennego, tak aby w
oparciu o ten model prognozowac wielko$¢ wydobycia w przysztym horyzoncie czasowym”.

Potrzebe takich badan Autorka uzasadnia tym, ze ,transformacja rynku wegla
kamiennego rozpoczeta w latach 90-tych oraz znaczne zmniejszenie energochtonnosci produkcji
spowodowaty znaczne obnizenie zapotrzebowania na wegiel kamienny”. ,Nadmierne
wydobycie wegla generuje wydatki zwigzane z jego uzyskaniem, magazynowaniem,
zabezpieczeniem przed stratami ilosciowymi ijakosciowymi, natomiast niedob6r wydobycia to
z jednej strony otwarcie sie rynku weglowego na wegiel z importu, a drugiej wzrost kosztéw
wydobycia”.

Uwazam, ze wszelkie badania majgce doktadnie rozpoznaé sytuacje na rynku wegla sg
potrzebne i celowe. W zwigzku z tym uwazam, ze temat rozprawy oraz teza naukowa sg
poprawnie sformutowane.

Mam jednak pewne uwagi dla Autorki do przemyslenia. Pierwsza uwaga dotyczy tezy.
Prognoz robionych przez rézne instytucje moze by¢ duzo. Moga one rozni¢ sie od siebie. Czy
prognoza Autorki jest lepsza od innych? Autorka w prognozie bierze pod uwage jedynie
wielko$¢ sprzedazy wegla w czasie przesztym. Jak duzy wptyw na sprzedaz wegla w grudniu
2010 roku ma wielko$¢ sprzedazy wegla np. w marcu 1995 roku? Czy nie warto by w prognozie
uwzgledni¢ wiecej parametrow, nie tylko jeden czynnik tj. sprzedaz w czasie przesztym. Moze
by sie zastanowic, jakie czynniki w czasie terazniejszym moga wptyna¢ na wielo$¢ sprzedazy w

czasie przysztym. Prosze sie ustosunkowaé do tej kwestii w trakcie obrony.



3. Uwagi dotyczace poprzedniej recenzji z dnia 18. 12. 2008 r. i uwagi dotyczace
poprawy pracy

Recenzja z dnia 18. 12. 2008 r. byta bardzo obszerna i szczeg6towa. Liczyta 30 stron
tekstu i zawierata 100 uwag krytycznych. Uwazatem, ze w takiej wersji nie nadaje sie na prace
doktorskg i recenzje zakornczytem sformutowaniem, ze prace nalezy poprawi¢ iponownie
przesta¢ do recenzji.

W wyniku tego Autorka zaczeta poprawiac prace i dawac¢ mi do sprawdzenia.

8. 12. 2009 r. przestatem Autorce uwagi dotyczgce poprawionej wersji rozprawy
doktorskiej. Uwagi te dotyczyty catoSci pracy. Recenzja ta liczyta 30 stron tekstu i zawierata
101 uwag krytycznych i w dalszym ciggu nie spetniata wymagan ustawy stopniach naukowych.

Nastepnie spotkatem sie 12 razy z doktorantkg przekazujac jej swoje uwagi dotyczace
poszczegblnych rozdziatow.

30. 08. 2010 r. przestatem Dziekanowi pismo informujace o speinieniu wymagan

o tytule naukowym i stopniach naukowych dotyczacych pracy doktorskiej.

4. Pytania i uwagi dyskusyjne

1. Mamy teraz rok 2010. Wielkosci sprzedazy wegta kamiennego w roku 2008 jest wiec
znana. Prosze o przedstawienie poréwnania rzeczywistej wielkoSci sprzedazy wegla
kamiennego w roku 2008 z prognozowang przez Panig w poszczeg6lnych miesigcach,
potroczach i catym roku.

2. Prosze wyjasni¢, czy celem Pani pracy byto przedstawienie réznych metod
prognozowania, czy tez uzyskanie jednej prognozy, ale dobrej. Panie prezentuje r6zne metody,
ktore dajg rozne wyniki. Ktora prognoza jest wiec tg wtasciwg? Czy nie lepiej byto najpierw
dokona¢ przegladu metod prognozowania, a nastepnie dla Pani potrzeb wybraé jedna
najodpowiedniejszg metode i wykonac jedng prognoze, ale dobrg?

3. Pani dokonuje prognozy w poszczeg6lnych miesigcach, pétroczach i catym roku. Czy
nie wystarczyto dokona¢ prognozy tylko dla poszczeg6lnych miesiecy w danym roku, a
sprzedaz poétroczng uzyskuje sie sumujac sprzedaz z szeSciu miesiecy. Natomiast sprzedaz
roczng uzyskuje sie sumujgc sprzedaz z wszystkich dwunastu miesiecy. U Pani natomiast w

prognozie suma sprzedazy z sze$ciu miesiecy rozni sie od sprzedazy pétrocznej.



5. Wniosek koncowy

Po zapoznaniu sie¢ z nowg poprawiong wersjg rozprawy doktorskiej mgr inz. Anny
Manowskiej stwierdzam, ze dokonata ona wszystkich zalecanych poprawek wskazanych
w moich wcze$niejszy uwagach. Uwazam, ze w tej postaci praca mgr inz. Anny Manowskiej pt.
»Prognozowanie wielko$ci sprzedazy wegla kamiennego dla grupy kopali” spetnia warunki
pracy doktorskiej i odpowiada warunkom okre$lonym w art. 11, ustep 1 Ustawy z dnia 12. 09.
1990 r. o tytule naukowym i stopniach naukowych (Dz. U. RP z dnia 27. 09. 1990 r. nr 65, po.

306). Wnioskuje o dopuszczenie jej do publicznej obrony.



Zatacznik nr 1do Zarz. Nr 44/09/10

Prediction of the guantity of coal sales for a group of coal mines

From the nineties to the present the transformation of the coal market has involved the
significant reduction in energy intensity of the production processes and products, while the
annual fluctuations in the coal demand have been maintained due to the fact that coal belongs to
seasonal goods. Thus it becomes necessary to consider the issue of what the capability of the
excavation face should be in order to satisfy ever lower, but still variable demand for coal. The
answer to this question has also major significance in the analysis and evaluation of the energy
security of a country.

The forecasting methods occupy an important place in the process of planning as they
inform the "planner” what the probable absorption of coal market will be while maintaining the
existing economic development strategy. It is necessary to use mathematical methods of
forecasting in order to create a national economic development strategy. This justifies the
scientific research related to the formulation of forecasting methods and technigues connected
with creating a model enabling to predict the reliable quantities of coal sales.

This PhD thesis comprises a set of forecasting methods based on: the temporal
decomposition of coal sales quantities using the fast Fourier transform (statistical method), the
autoregressive model with external input (ARX) and the autoregressive model (AR). Ali the
methods presented in the work were analyzed in detail. Consequently, the forecasting data
obtained in this way were evaluated by the use of the ex post error, as well as the indicators of
convergence and determination, that acertain the adjustment to the course of the actual model in
percentage terms. The forecasting data were also compared with the actual quantities of coal sales
in the so-called step back, that is the prediction for the period for which we have the actual data.
The results of these evaluations paved the way for the construction of a long-term forecast model
with the lowest error values ex post, and the highest coefficient of determination. Each of these
methods required the development of Computer software. The software was implemented in the
environment Matlab 5.3 and Matlab 7.0

The results were compared to projected estimates prepared by the Agencja Rynku Energii
S.A for the Polish coal market.

For my doctoral thesis the forecasts of coal sales as an alternative source of energy were
also developed, where the explanation variable was the sale of coal, while the explanatory

variables were: the consumption of oil and natural gas.
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